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Digitales
Helferlein

KPS unterstltzt Kunden aus Handel und
Wirtschaft, neue Strategien und Prozesse schneller
einzufihren und die digitale Transformation voranzu-
treiben. Dabei befinden sich die Beratungsprofis
selbst auf einem dynamischen Wachstumspfad.
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dhrend Amazon, Zalando
und Co bereits vor Glick
schreien, stehen klassische

Handelsunternehmen unter Zugzwang:
Sie miissen die digitale Transformation
ihres Unternehmens umgehend starten,
um sich im Wettbewerb besser zu positi-
onieren oder um nicht komplett auf der
Strecke zu bleiben.

Hohe Anforderungen

Der Kunde von heute wiinscht sich die
Verkniipfung samtlicher Verkaufskanile.
Die Herausforderungen der Digitalisie-
rung zwingen Unternehmen aus Handel
und Wirtschaft, bewihrte Geschéftsmo-
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,Die Digitalisierung
und neue technologi-
sche Moglichkeiten
bringen starke
Wachstumsimpulse
in unserem Markt.
Héandler und auch
Konsumgtiterherstel-
ler sehen sich durch
die rasant wachsende
Digitalisierung mit einer
so vorher nie da gewese-
nen Dynamik des Marktes
konfrontiert”, sagt Vorstand
Leonardo Musso gegentiber
dem AKTIONAR. ,Innovative
Konzepte und neue Strategien
missen schneller als je zuvor ent-
wickelt, verstanden und umgesetzt
werden. Entsprechend gefordert ist der

Beratungspartner. Wir

\

delle, Prozesse und ‘ G

Technologien zu

hinterfragen und

neue Ansitze zu KPS plant

testen. traditionell
Dieser Trend sehr konser-

spielt der KPS AG vativ. Somit

in die Karten. Die ist kein
Miinchner agieren Ende der

als europaweit Wachstums-
fuhrende Unter- story in Sicht.

nehmensberatung
fiir den Handel.
Von der klassischen

Matthias Greiffe

sind aufgrund unse-
rer Marktfiihrer-
schaft im Handel
dafiir sehr gut auf-
gestellt.” Das zeigt
auch die mit nam-
haften Kunden wie
Bosch, Deichmann,
Electrolux, Fress-

Klarer Fokus

Produkte und

K Management
Lizenzen

Consulting/
Transfor-
mations-
beratung

napf, Hugo Boss und
Lidl gefillte Refe-
renzliste.

2,5

Warenwirtschaft tiber

E-Commerce bis hin zum

digitalen Kundenmanagement und Mar-
keting werden alle relevanten Bereiche
aus einer Hand angeboten. Die KPS-Be-
rater ilbernehmen quasi die Rolle eines
Lotsen, der das Schiff sicher geleitet und
dem Kunden Gefahren und Chancen der
Digitalisierung aufzeigt.

32 DER AKTIONAR #13/2017

in

Erfolgreiche
9 Prozent

er,
cn
Fokussierung

,In dem speziellen Markt der digitalen
Transformation herrscht mehr Nachfrage
als Angebot, da nur wenige Marktteil-
nehmer in der Lage sind, auf hochstem
Niveau und in absehbarer Zeit ein her-
kommliches Handelsunternehmen so zu
digitalisieren, dass das gesamte Produkt-

System-
integration

Im Bereich der Business-Transformation
und Prozessimplementierung erlést KPS

Foto: Thinkstock

den GroBteil der Erldse. Quelle: KPS
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Einkaufstiite war gestern.
Der Kunde von heute shoppt
digital. Eine schnelle und
zuverlassige Prozess-

abwicklung ist
entscheidend fiir den
Unternehmenserfolg.

2016/17e 2017/18e

Die Umsatze durften prozentual zweistellig steigen. Bei anziehenden Margen
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Vorstand und Aufsichtsrat halten das Gros
der Aktien. Nur rund ein Flnftel der Anteile

befindet sich im Streubesitz. Quelle: KPS

sollte der Gewinn nachhaltig zulegen.
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angebot zuverlas-
sig auch online
angeboten werden
kann", erganzt Mat-
thias Greiffenberger
von GBC Research. ,Mit
der Spezialisierung auf
Handelsunternehmen de-
monstriert das Unternehmen
seit 15 Jahren die notwendigen
Kompetenzen, um komplexe Trans-
formationsprojekte auf allen Ebenen,
also Strategie, Prozess, Technologie und
Implementierung, umzusetzen”, fithrt
der Analyst aus.

Innovativer Beratungsansatz

Mit der sogenannten KPS Rapid-Proto-
typing-Methode ist es moglich, zu einem
sehr frithen Zeitpunkt zu sehen und zu
verstehen, wie kiinftige Prozesse in der
Realitat funktionieren werden. Die kon-
sequente Branchenfokussierung und
der innovative Beratungsansatz bringen
schnelle Erfolge und unterscheiden KPS
von der Konkurrenz. ,\Wir geben unse-
ren Kunden die entsprechenden Instru-
mente an die Hand, um auch nach dem
erfolgreichen Projektabschluss reakti-
onsschnell und agil auf Veranderungen
im Markt reagieren zu kénnen. Deshalb
vertrauen Unternehmen auf KPS, was

sich auch in dieser kontinuierlich hohen
Auslastung unseres Beraterteams zeigt”,
so Musso. Folge: Die durchschnittlichen
Auslastungsquoten der Berater liegen
mit fast 100 Prozent auf einem Rekord-
wert.

Optimierung der Marge im Fokus

Aber auch operativ ist die Gesellschaft
auf einem rekordverdachtigen Wachs-
tumskurs. Der Umsatz im ersten Quartal
2016/17 erhohte sich um 17,2 Prozent auf
40,3 Millionen Euro. Das EBIT konnte
um 10,3 Prozent auf 6,4 Millionen Euro
gesteigert werden. Daraus resultiert eine
EBIT-Marge von 15,9 Prozent (Vorjahr:
16,9 Prozent). ,Dass das operative Ergeb-
nis in diesem Quartal leicht unterpro-
portional gestiegen ist und sich die EBIT-
Marge damit im Vergleich zum Vorjah-
resquartal um einen Prozentpunkt ver-
ringert hat, ist auch auf Stichtagseffekte
zuriickzufithren und gibt nicht den
Trend fiur das Gesamtjahr vor”, erklart
Musso. Im Gegenteil: Neben der Steige-
rung des Umsatzes steht bei KPS die
nachhaltige Optimierung der Ergebnis-
margen im Fokus: ,Auch wenn uns noch
keine Zahlen fiir das zweite Quartal vor-
liegen, sind wir zuversichtlich, im lau-
fenden Geschiftsjahr das operative Er-
gebnis iiberproportional steigern und
damit die EBIT-Marge gegeniiber dem
Geschiftsjahr 2015/16 weiter erhohen
zu kénnen”, erwartet der Vorstand eine
anhaltend hohe Wachstumsdynamik.
,Bei KPS gilt es weniger einzelne Quar-
tale isoliert zu betrachten, da das Unter-
nehmen projektgetriebene Abrechnun-
gen vornimmt”, erganzt Analyst Greif-
fenberger. ,So kann es vorkommen, dass
einzelne Quartale nicht gradlinig in die
Jahresprognose passen. Auf mehrere
Jahre betrachtet zeigt sich, dass die KPS
stark wachsen konnte und gleichzeitig
die Marge sukzessiv steigerte.”

Ausblick passt

Daran sollte sich im laufenden Jahr
nichts @andern. In Zahlen ausgedriickt
sieht Musso den Umsatz Ende Septem-
ber 2017 bei 160 Millionen Euro und das
EBIT bei 25 Millionen Euro. Da das Un-
ternehmen fiir seine eher konservativen
Ausblicke bekannt ist, diirften die tat-
sdchlichen Zahlen nach Schéatzungen des
AKTIONAR noch ein wenig besser ausfal-
len (siehe Grafik oben). Auch die mittel-
fristigen Aussichten sind gut: In Zukunft
will der Vorstand die Strategie der Inter-

nationalisierung, der Innovation und der i
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.Strategie weiterverfolgen”

DER AKTIONAR: Herr Musso, KPS be-
findet sich operativ auf Rekordfahrt.
Was macht die Gesellschaft so stark?
LEONARDO MUSSO: Unsere Vorge-
hensweise reduziert Komplexitat und
Risiko, gewahrleistet volle Transparenz
im gesamten Projektablauf und bringt
Unternehmen schneller ans Ziel. Das ist
nicht nur kostengunstiger, es bedeutet
vor allem, dass innovative Geschafts-
modelle oder Konzepte einfach schnel-
ler in die Realitdt umgesetzt werden.
Durch unseren konsequenten Bran-
chenfokus auf den Handel haben wir
Know-how, Prozesse und Technologien
entwickelt und einen ,Werkzeugkof-
fer”, der es uns ermoglicht, digitale
Transformationsprojekte schneller um-
zusetzen.

Welche Bedeutung hat die enge Zu-
sammenarbeit mit der SAP AG?

Als langjahriger Partner verfligen wir
Uber entsprechend umfassende Erfah-
rung nicht nur mit SAP-Technologien
und -Softwarelésungen, sondern auch
mit den darunterliegenden Prozessmo-
dellen und den Méglichkeiten der indi-
viduellen Anpassungen an die Anforde-
rungen von Kunden. Das fangt an im
klassischen Bereich der Warenwvirt-
schaft und geht tber den E-Commerce
hin bis zum digitalen Marketing und
zur Kundenwirtschaft. Wir sind eines
der wenigen Beratungshauser, die tat-
sdchlich alle Bereiche aus einer Hand
liefern konnen.

Welche Erwartungen haben Sie an die
kommenden Quartale?

Wir werden unsere Strategie der Inter-
nationalisierung, der Innovation und
der Industrialisierung konsequent wei-
terverfolgen. Dabei sind wir - auch auf-
grund der Wachstumsimpulse durch
Neuprojekte im Ausland - auf einem
guten Weg, die Ziele fur das Gesamt-
jahr 2016/17 zu erreichen.

Ist mit einer Fortsetzung der Interna-
tionalisierung zu rechnen?

2016 haben wir unsere Niederlassung
an der US-Ostkiiste mit Standort Ar-
lington, Virginia, gegriindet. Viele unse-
rer Kunden sind in den USA tatig und
der globale Charakter unserer Projekte
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Hat allen
Grund zur
Freude:
KPS-Vorstand
Leonardo
Musso.

erfordert die Intensivierung unserer Pra-
senz in den Vereinigten Staaten. Unsere
neuen Niederlassungen und Biros in
Amsterdam und Wien festigen unsere
Prasenz in Belgien, den Niederlanden
und Osterreich. Auch in anderen europai-
schen Landern wie beispielsweise UK,
Spanien, Italien oder Frankreich verstar-
ken wir seit rund zwei Jahren unsere Ver-
triebs- und Marketingaktivitdten konse-
quent weiter.

Den Wechsel in den Prime Standard
haben Sie bereits vollzogen. Haben Sie
nun den TecDAX im Visier?

Die Aufnahme in den TecDax ist mit ver-
schiedenen weiteren Kriterien verbunden,
sodass der Wechsel nicht alleine in unse-
rer Hand liegt. Sollte es zu einer Aufnah-
me kommen, ware dies sicherlich ein
weiterer bedeutender Meilenstein in der
Geschichte der KPS AG.

KPS in Euro

21
=
15 |
12 |

.The Trend is your Friend":
Konsolidierung, Kaufsignal
... Kursrallye!

Viel Potenzial

tberwiegend vollstandig
nicht digitalisiert
digitalisiert

tiberwiegend

digitalisiert

Schatzungen zufolge verfolgt nur ein Viertel
der Handelsfirmen eine tbergreifende Digi-

talisierungsstrategie Quelle: DER AKTIONAR

Industrialisierung konsequent weiter-
verfolgen (siehe Interview).,Der deut-
sche Heimatmarkt wird bereits deutlich
dominiert und nun gilt es diese Kompe-
tenzen weiter im Ausland zu beweisen.
Neben einem bereits starken Geschift in
der Schweiz und der Expansion in die
Benelux-Region hat die KPS AG jiingst
auch die Saphira Consulting, ein dani-
sches Unternehmen, iibernommen. So-
mit ist mit einem starkeren skandinavi-
schen Fokus in der Zukunft zu rechnen”,
so GBC-Experte Greiffenberger.

Hohe Dividendenkontinuitat

Die Aktionare sollten wie gewohnt am
Erfolg der Gesellschaft beteiligt werden:
,Aufgrund der Erfolge im Geschaftsjahr
2015/16 sowie der positiven Entwick-
lung im ersten Quartal 2016/17 werden
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Nichts mehr verpassen!
Folgen Sie der Aktie und dem
Experten in der BORSE-APP.

wir der Hauptversammlung am 7. April
die Ausschiittung einer Dividende in
Hohe von 33 Cent je Aktie vorschlagen
nach 30 Cent im Vorjahr. Unser Ziel ist
es, auch in Zukunft rund 55 Prozent des
Konzern-EBIT als Dividende an die Akti-
ondre auszuschiitten und so unsere Akti-
ondre an der erfreulichen Entwicklung
des KPS-Konzerns partizipieren zu las-
sen”, so Musso. Der GBC-Analyst hebt zu-
dem die Kontinuitat hervor: ,KPS hat
nun schon zum siebten Mal in Folge die
Dividende angehoben. Diese vorbildli-
che Dividendenpolitik ist fiir Investoren
auflerst interessant und dies spiegelt sich
auch in dem sehr dynamischen Aktien-
kurs wider.” Denn bei einem Blick auf
den Chart wird deutlich, dass die Aktie
in einem intakten Aufwartstrend ein
Kaufsignal nach dem anderen generiert.

Digitale Signale zum Einstieg

KPS ist in einem Wachstumsmarkt fiih-
rend unterwegs. Immer mehr Unterneh-
men nehmen ihre Digitalisierung in An-
griff — und setzen dabei auf Losungen
der Miinchner. Neben neuen Beratungs-
vertragen sorgt das Service- und Lizenz-
geschaft fur nachhaltige Erlosbeitrage.
Bei zweistelligem Umsatzwachstum
diirften die Marge und damit auch der
Gewinn kontinuierlich steigen. Mit ei-
nem 2017er-KGV von 27 ist die Aktie
zwar kein Schnappchen mehr. Ange-
sichts der aussichtsreichen Perspektiven
ist ein Ende des Aufwartstrends trotz-
dem nicht in Sicht. Im Gegenteil: Das
néachste Kaufsignal bei 18 Euro durfte
nicht mehr lange auf sich warten lassen!
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Ergreifen Sie Ihre Chance: Profitieren Sie von maf-
geschneiderten Anlagestrategien direkt von den
namhaften Finanzexperten, um auch bei niedrigen
Zinsen mehr aus Ihrem Geld zu machen.

7.- 8. April 2017
Messe Stuttgart
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